Vertriebsleiter:in D-AT-SP-NL

Pivot Cycles ist ein Branchenfuhrer im Bereich High Performance Bikes, und wir
suchen eine/n dynamische/n und erfahrene/n Vertriebsleiter:in, der/die unsere
Vertriebsaktivititen im Inland leitet und weiterentwickelt. Dies ist eine zentrale
Management Position innerhalb unseres Unternehmens, die das Wachstum unserer
Geschaftstatigkeit und unser Streben nach Spitzenleistungen widerspiegelt. Wenn
Du eine ergebnisorientierte Flihrungskraft mit einer Leidenschaft fiir den Radsport
und einem guten Track Record im Vertrieb bist, wiirden wir uns freuen, von Dir zu
horen!

Was dich erwartet

Als Vertriebsleiter:in Ubernimmst du die Gesamtverantwortung fur die Markte D-AT-SP-NL.
Du fuhrst und rekrutierst ein starkes Team, entwickelst unser Handlernetzwerk weiter und
hast einen direkten Einfluss auf unser Wachstum.

Deine Aufgaben
Strategische Expansion

*  Verantwortung fir Umsatzwachstum in den Regionen — mit Fokus auf Entwicklung
neuer Regionen.

* Ausbau und Qualifizierung von (Handler)-Partnerschaften sowie Sicherstellung
einer hochwertigen Marktprasenz.
Teamfiihrung & Coaching
*  FUhrung und Weiterentwicklung eines Teams bestehend aus:

° AulRendienst
o Innendienst
0 Customer Service

+  Definition und Monitoring von KPIs zur Leistungssteigerung.
*  Schulung des Vertriebs und zum Pivot-Produktportfolio.
»  Sicherstellung einer aktiven Nutzung unseres CRM-Systems.

Héandlerbetreuung & Beratung

+  Aufbau langfristiger Beziehungen zu Handlerpartnern durch personliche Besuche
und strategische Beratung.

*  Durchfuhrung von Trainings fur Handler, Mechaniker und Shop-Management.
. Entwicklung individueller Lésungen zur erfolgreichen Vermarktung der Marke Pivot.

Marktanalyse & Strategie

+  Beobachtung von Markt- und Wettbewerbstrends sowie Ableitung neuer
Vertriebschancen.

. Enge Zusammenarbeit mit dem Marketing Manager zur Abstimmung von Vertriebs-
und Kommunikationsstrategien.

*  Enge Zusammenarbeit mit dem HQ in Tempe, Arizona



Markenprasenz

. Reprasentation von Pivot Cycles auf Fachmessen, Events und
Handlerveranstaltungen.

Was du mitbringst

Erfahrung & Skills

*  Mindestens 5 Jahre Fuhrungserfahrung im Vertrieb — idealerweise in der
Fahrradbranche oder einer verwandten Industrie

. Erfolgsnachweis in der Steuerung und Weiterentwicklung von Vertriebsteams.
*  Nachweisbare Erfolge in einem Schwierigen Marktumfeld
«  Erfahrung mit CRM-Systemen (z. B. HubSpot) sowie sicherer Umgang mit MS
Office.
Ausbildung
»  Studium im Bereich Business, Marketing oder ahnlich (von Vorteil).

Fuhrungspersonlichkeit
«  Strategisches Denken, Losungsorientierung und hohe Eigenmotivation.
+  Starke Kommunikationsfahigkeiten sowie strukturiertes Arbeiten.
*  Du bist Ehrgeizig und willst nicht nur Dein Bestes geben, sondern auch der/die
Beste sein
Cycling-Mindset
. Leidenschaft fur den Radsport und Verstandnis fur die Kultur, die Branche und ihre
Kund:innen.
Flexibilitat
*  Reisebereitschaft bis zu 40 %.

Arbeitsort
Weil im Schénbuch bei Boblingen (max. ein Tag Homeoffice)

Bewerbungen unter Angabe von Verfugbarkeit und Gehaltserwartung bitte an:
Bewerbung@pivotcycles.com



